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CONSEIL D’ADMINISTRATION

(
SEANCE DU 21 JUILLET 2010

COMMUNICATION

COMMERCIALISATION DES BOIS

Bilan au 1er semestre et perspectives 2010

Introduction

Les ventes de bois conduites par l'ONF au 1er semestre 2010 se sont inscrites dans un contexte général d’augmentation de la demande en bois mais qui reste marqué par la crise économique et financière :

· Une reprise technique liée à la nécessaire reconstitution des stocks de matière première et de produits transformés dans tous les secteurs de la filière.

· Des difficultés d’approvisionnement en bois rond toutes essences aggravées par les conditions hivernales ayant bloqué de nombreuses exploitations.

· Un fort développement des usages énergétiques du bois.

· Une reprise vigoureuse de la croissance en Asie mais qui reste atone en Europe et aux USA notamment dans le secteur de la construction.
· Une évolution de la parité €/$ qui favorise les exportations des pays de la zone Euro. 
La présente communication a pour objet de faire dans ce contexte un bilan d’ensemble des ventes de bois au 30 juin 2010 et de donner quelques éléments concernant les perspectives d’ici la fin de l’année.

I. Bilan des ventes de bois au 30 JUIN 2010

1. Les volumes 

· Volumes globaux et mise en perspective
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Les volumes de bois mobilisés au 1er semestre 2010 dans les forêts publiques s’élèvent à 6,09 Mm3 dont 2,8 Mm3 issus des forêts domaniales (+ 42%/2009) et 3,29 Mm3 issus des forêts des collectivités (+ 55%/2009), dont 0,34 Mm3 délivrés au titre de l’affouage.

Si l’on met en perspective ces résultats avec ceux des dernières années, les points suivants sont à noter :

· Tout d’abord, les volumes commercialisés sont niveau du 1er semestre 2007 traduction de la demande de la filière après la forte réduction de ses achats de matière première en 2009.

· Un prix moyen apparent en très faible progression de 2% sur un an en raison de la faible revalorisation des bois d’œuvre feuillus et d’une progression des bois de faible qualité dans le mix-produit : bois d’industrie et d’ énergie.

2. Les recettes

Au total, les recettes de bois s’établissent à 93,5 M€ pour la forêt domaniale, soit une hausse de 57%, par  rapport à 2009. 

En ce qui concerne les recettes des forêts des collectivités, elles sont de 101,2 M€, soit une progression de 49%.
3. Analyse par essence

· Le Chêne

Après un 2ème semestre 2009 caractérisé par l’absence de marché pour la majorité des produits, y compris les plus nobles, les premiers mois de l’année 2010 se caractérisent par une forte augmentation (+ 34%) des volumes vendus du fait d’une reprise partielle des stocks d’invendus de l’automne 2009 et d’une anticipation sur certains volumes habituellement proposés à l’automne. 

Cette mise en marché correspond à une réponse réactive de l’ONF et des COFOR à la demande de nos clients dans l’obligation de reconstituer leurs stocks mais qui orientent de plus en plus leurs achats sur des besoins d’approvisionnement et des perspectives de commande de produits transformés à court terme.
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Cette amélioration sensible de la demande s’est traduite par une amélioration des prix de vente mais qui restent en moyenne en recul de près de 18% par rapport au point haut de 2008.

Les ventes du deuxième semestre devraient se poursuivre sur les tendances actuelles en terme de demande et de prix avec également un impact positif attendu de l’évolution de la parité €/$ sur l’export de bois rond et la réduction des importations de sciages nord-américains.

· Le Hêtre

Pour cette essence les marchés se sont comportés dans la continuité des constats de l’automne 2009 avec une poursuite de l’amélioration de la demande quantitative du fait :

· de l’augmentation des possibilités d’export chez nos clients en sciages industriels vers le Maghreb et l’Asie, principalement en bois rouges,

· de l’amélioration sensible des marchés de l’emballage,

· des forts besoins des filières industrielles et énergétiques captant sur certains massifs des produits habituellement destinés au sciage.
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Cependant aucune amélioration significative du prix moyen de vente n’est constaté à cette mi-année, les produits de haute qualité n’étant pas recherchés et les prix des sciages à l’export (80% des débouchés de nos clients) restant très contraints.

Les perspectives pour le 2ème semestre sont encourageantes, nos clients transformateurs souhaitant augmenter les volumes contractualisés, le marché de l’emballage poursuivant son redressement et celui de l’industrie et de l’énergie restant orientés à la hausse. Cependant des difficultés de vente sont toujours attendues pour les meilleurs qualités

Une revalorisation des prix, certes modeste, est possible.

· Les résineux 
Malgré le ralentissement toujours perceptible dans le secteur du bâtiment, la part du bois en augmentation dans la construction, la forte amélioration des marchés de l’emballage et les disponibilités forestières sensiblement inférieures aux capacités de transformation au vu des investissements industriels récents, du moins dans le quart nord-est, conduisent à une tension sur la ressource avec une augmentation significative du prix des bois ronds déjà enclenchée aux ventes de l’automne 2009 aussi bien pour les bois sur pied que dans les accords contractuels pour la livraison de bois façonnés : + 12-15 €/m3 en moyenne sur un an pour le sapin et l’épicéa , soit de l’ordre de + 20%. 

[image: image4.wmf]Evolution de la part des bois façonnés et volumes vendus sous contrat

0%

5%

10%

15%

20%

25%

30%

35%

40%

2007

2008

2009

2010

BF FD

BF AFS

CTRA FD

CTRA AFS


La hausse significative  du prix moyen constaté (+ 9%) permet d’atteindre à nouveau le point haut du 1er semestre 2008.

Pour les prochains mois cette tension sur la ressource devrait se poursuivre. Cependant, le niveau de prix actuel des bois ronds ne pourra être consolidé qu’à condition d’une revalorisation sensible et rapide du prix des sciages, déjà enclenchée chez nos voisins, sauf à fragiliser la situation financière des scieries.
Concernant le cas particulier du pin maritime, l’exploitation, le stockage ou la vente des bois de chablis consécutifs à la tempête Klaus sont en voie d’achèvement. La tension globale sur la ressource résineuse et l’amélioration sensible des marchés de l’emballage doit permettre un début d’écoulement des bois stockés et des coupes de bois frais les plus urgentes à un niveau de prix d’avant la crise. Cependant, le risque scolyte est avéré et, s’il se confirme, l’ensemble de la filière risque d’être affecté par l’urgence d’exploitation et de vente.

· Les bois d’industrie et le bois énergie

Pour les bois destinés à un usage industriel (pâte à papier, panneaux de particule) après la forte période de déstockage de l’automne 2008 et du printemps 2009, la nécessaire reprise de la pleine activité de production à l’automne se poursuit ce printemps, tant dans l’industrie du panneau que dans celle de la pâte dont les prix se sont revalorisés respectivement de plus de 30% et de près de 50% sur un an. La baisse de disponibilité en produits connexes de scierie et les besoins accrus de bois destinés à des usages énergétiques (fabrication de pellets, chaufferies), entraînent une forte tension sur les approvisionnements en matière première qui se traduit par une revalorisation des prix de près de 30% qui atteignent un niveau historiquement élevé.

La demande de bois destinés à l’énergie reste soutenue et l’application des mesures du Grenelle de l’Environnement, les investissements lourds projetés dans le cadre des résultats des appels d’offre CRE ainsi que deux hivers rigoureux exacerbent la demande. Le marché de ces bois constitue maintenant une donnée structurante pour l’ensemble des produits forestiers. 

II. LES MODES DE VENTE
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1. La part de bois vendue façonné

Le volume de bois vendu façonné augmente d’environ 110 000 m3 par rapport au 1er semestre 2009, mais baisse significativement en proportion de l’ensemble des ventes, notamment en forêts des collectivités. En effet, les volumes destinés à une mise en concurrence ont été réduits au vu de l’incertitude des marchés.

2. Les contrats d’approvisionnements

· Eléments globaux

Les volumes vendus en contrats d’approvisionnement au 30 juin 2010 s’établissent à 1,065 Mm3, dont 575 000 m3 provenant de forêts domaniales, soit une hausse de 52% par  rapport au 1er semestre 2009 en valeur absolue et une progression de 8% en part des volumes vendus, et 490 000 m3 en forêts des collectivités soit une hausse de 92% par  rapport à 2009 en valeur absolue et de plus de 20% en part des volumes vendus. 

· Répartition par groupe d’essence et type de produit 

Les résineux représentent les 2/3 des volumes contractualisés et notamment en sapin-épicéa pour lesquels ce mode de vente concerne plus des ¾ des bois façonnés.

Concernant les feuillus, le hêtre représente plus de 90% des volumes. A noter également le développement des contrats destinés à l’industrie et l’énergie.

III. Les perspectives pour LE 2 EME SEMESTRE 2010

La stratégie fixée en début d’exercice, à savoir saisir toute opportunité commerciale avec réactivité pour assurer déjà au 1er semestre un niveau de vente significativement supérieur à celui  de  l’exercice passé tant en volume qu’en recettes, a pleinement porté ses fruits.

La situation, pour l’heure encore dégradée, de la conjoncture économique générale et le manque de visibilité à court terme nous imposent de poursuivre dans cette voie.

En ce qui concerne les feuillus, il nous appartient d’accompagner nos clients dans la conquête attendue de marchés par l’évolution favorable de la parité €/$ et la substitution accélérée des bois tempérés aux bois tropicaux. 

Pour les résineux, le niveau de prix actuel doit permettre la mise en œuvre de plans d’action pour mobiliser les disponibilités réelles dans les massifs de montagne.

La forte demande actuelle pour les bois d’industrie et à destination énergétique constitue une réelle opportunité à saisir pour écouler les produits ou coupes de qualité secondaire.
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data

				Volumes vendus FD		Volumes vendus FC		Volumes délivrés FC				Volumes vendus FD		Volumes vendus FC		Volumes délivrés FC		PU € /m3

		1966		4.00		4.00		1.00		1966		4.00		8.00		9.00		6.2

		1967		5.00		4.00		1.00		1967		5.00		9.00		10.00		5.4

		1968		5.00		4.00		1.00		1968		5.00		9.00		10.00		5.7

		1969		5.00		4.00		1.00		1969		5.00		9.00		10.00		7.1

		1970		5.00		5.00		1.00		1970		5.00		10.00		11.00		8.3

		1971		5.00		4.00		1.00		1971		5.00		9.00		10.00		8.1

		1972		5.00		5.00		1.00		1972		5.00		10.00		11.00		9.2

		1973		5.00		5.00		1.00		1973		5.00		10.00		11.00		16.4

		1974		4.00		4.00		1.00		1974		4.00		8.00		9.00		19.0

		1975		4.00		4.00		1.00		1975		4.00		8.00		9.00		16.8

		1976		5.00		5.00		1.00		1976		5.00		9.00		11.00		19.8

		1977		5.00		4.00		1.00		1977		5.00		9.00		10.00		22.3

		1978		5.00		4.00		1.00		1978		5.00		9.00		10.00		25.1

		1979		5.00		4.00		1.00		1979		5.00		9.00		10.00		29.5

		1980		5.00		4.00		1.00		1980		5.00		9.00		10.00		33.5

		1981		5.00		4.00		1.00		1981		5.00		9.00		10.00		30.5

		1982		5.00		4.00		1.00		1982		5.00		9.00		11.00		28.5

		1983		6.00		5.00		1.00		1983		6.00		11.00		12.00		29.8

		1984		6.00		5.00		1.00		1984		6.00		11.00		12.00		29.3

		1985		6.00		5.00		1.00		1985		6.00		11.00		12.00		29.7

		1986		6.00		5.00		1.00		1986		6.00		11.00		12.00		31.7

		1987		6.00		5.00		1.00		1987		6.00		11.00		13.00		31.2

		1988		7.00		5.00		1.00		1988		7.00		12.00		13.00		33.8

		1989		6.00		6.00		1.00		1989		6.00		12.00		13.00		37.9

		1990		8.00		7.00		1.00		1990		8.00		14.00		16.00		33.5

		1991		7.00		6.00		1.00		1991		7.00		12.00		14.00		34.4

		1992		6.00		6.00		1.00		1992		6.00		12.00		13.00		33.7

		1993		6.00		6.00		1.00		1993		6.00		12.00		13.00		31.7

		1994		6.00		6.00		1.00		1994		6.00		13.00		14.00		36.4

		1995		6.05		6.36		1.37		1995		6.05		12.41		13.78		47.4

		1996		6.30		6.39		1.29		1996		6.30		12.68		13.97		43.0

		1997		6.32		6.58		1.34		1997		6.32		12.90		14.25		43.0

		1998		6.38		6.80		1.30		1998		6.38		13.18		14.48		44.4

		1999		6.40		6.54		1.21		1999		6.40		12.94		14.15		46.3

		2000		8.97		10.38		0.99		2000		8.97		19.34		20.33		28.9

		2001		7.56		7.52		1.04		2001		7.56		15.08		16.12		29.7

		2002		5.29		6.39		0.99		2002		5.29		11.68		12.67		28.9

		2003		6.63		6.61		0.95		2003		6.63		13.24		14.19		29.4

		2004		6.68		6.74		1.16		2004		6.68		13.42		14.57		27.1

		2005		6.77		6.81		1.11		2005		6.77		13.58		14.69		27.9

		2006		6.68		7.08		1.25		2006		6.68		13.76		15.00		31.6

		2007		2.68		2.94		0.25		2007		2.68		5.62		5.87		38.5

		2008		2.25		2.45		0.00		2008		2.25		4.70		5.06		41.1

		2009		1.96		1.87		0.00		2009		1.96		3.83		4.09		33.1

		2010		2.79		2.96		0.00		2010		2.79		5.75		6.09		33.8





data
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		1997		1997		1997		1997		1997

		1998		1998		1998		1998		1998

		1999		1999		1999		1999		1999

		2000		2000		2000		2000		2000
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